monlco CASO DE EXITO

Hasta
tiempo operativoconlA

El equipo de Ofertas de Sector Publico de

Siemens Healthineers gestiona entre 180y 250

licitaciones alano con é personas —y con

monico sostiene ese crecimiento sinampliar el .
equipo. Healthineers
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MAS OPORTUNIDADES. EL MISMO EQUIPO.

El desafio

01
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05

06

Informacion distribuida entre bases, anexos y documentos
complementarios.

Riesgo de perder visibilidad de requerimientos importantes.

Poco tiempo para analizarinformaciény generar repreguntas.

Personal técnico experto en sus equipos, pero no
especializado enlicitaciones.

Necesidad de mantener visibilidad sobre calendarios,
actividadesy KPIs.

Crecimiento del mercadoy de las oportunidades con el
mismo numero de personas.

01— El desafio

10-15 100+

documentosy anexos por paginas por convocatoria
licitacion

Elimpacto podia ser critico: perder procedimientos por
no contar con tiempo suficiente para prepararuna
propuesta claray completa.
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DESIGN PARTNER DESDE FINALES DE 2024

La transformacion con monico

0l
Analisis documental

De cientos de paginas a
informacidén accionable. El
equipo localiza
requerimientos sin depender
de una sola persona experta.

02
Juntas de aclaraciones

De horas a minutos: analiza
preguntasyrespuestas,
detectatemasrecurrentesy
apoya la preparacion de
repreguntas.

03
Acceso al expertise

M3s areas participan con
contextoy confianza. El
conocimiento dejade
dependersolo delos
especialistas enlicitaciones.

02 — La transformacion

04
Visibilidad y control

Dashboard, etiquetas,
buscadoresy checklists dan
trazabilidad total sobre KPIs,
calendariosy puntos de
atencion.
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EL MOMENTO DE MAYOR PRESION

6 horas

Enalgunos procedimientos, el equipo
dispone de apenas 6 horas para analizar
respuestasy prepararrepreguntas; en
otros, lainformacionllegaporlatardey
debe trabajarse parala manana siguiente.
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04

05

03 — Juntas de aclaraciones

Analizar preguntasy respuestas del procedimiento.

Identificarinformacion relevante de competidores.

Consultar histéricos y detectar temas recurrentes.

Reconocer puntos que requieren atencion.

Apoyarla preparaciony justificacion de repreguntas.
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“Es como tener dos o cuatro ojos
mas en las ofertas.”

— Alan Alexis Ceron Cardenas, Coordinador de
Ofertas - Sector Publico, Siemens Healthineers

Laideano es sustituir al experto, sino hacer que
su tiempo valga mas: menos trabajo rutinario,
mas estrategiay calidad en cada propuesta.

-50%

Tiempo entareas
operativas.

6

Personas en el equipo.

04 — Elimpacto

180-
250

Licitaciones
gestionadas al aho.

100%

Satisfaccion conel
acompanamiento.
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MAS ALLA DEL AHORRO DE TIEMPO

Resultados adicionales

01
Ahorro de horas

Menos tiempo en tareas rutinarias de
andlisis documental y reporteo.

04
Comunicacioninterna

Mayor alineacion entre areas técnicasy
comerciales.

02
Controlde KPIs

Mejor seguimiento de métricas clave en
cada procedimiento.

05
Claridad en calendarios

Mayor certeza sobre tiemposy ventanas
de participacion.

05 — Resultados

03
Visibilidad para managers

Entiendenrapidamente qué esta
pasandoy ddnde hay puntos de
atencion.

06
Mejora en hitrate

Mas ofertas de calidad y mejor tasa de
éxito.
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EN PALABRAS DE SIEMENS

“monico es elintegrante del equipo que
esta para solucionar tu trabajo rutinario.
Mas datos, mayorayuda.”

— Alan Alexis Cerdn Cardenas, Coordinador de
Ofertas - Sector Publico, Siemens

“Conmonico usaras menos tiempo en
tareasrutinarias y mas tiempo paralo que
realmente importa.”

— Alan Alexis Cerdn Cardenas, Coordinador de
Ofertas - Sector Publico, Siemens

Design Partner desde finales de 2024 - 100% de satisfaccidon con elacompafiamiento - Planes de expansion a otras areasy regiones.
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Simplificando

Agendaunademo Menos tareasrutinarias.
hello@monico.ai Més tiempo para ganar.



